
P U B L I R E P O R T A G E

Quatre ans après sa créati on au Parc Gouraud, EGP Vie conti nue d’accompagner parti culiers et professionnels dans 
leurs soluti ons fi nancières. Rencontre avec les trois associés, Benoît Spinelli, Eric Génin et Gwennolé Kerbellec.

EGP Vie, 4 ans de confi ance à Soissons  
Expertise, proximité et conseils sur mesure : le cabinet accompagne 

particuliers et professionnels dans la gestion de leur patrimoine.

16 Allée des Nobel - Parc Gouraud
02200 SOISSONS

N 03 23 76 40 76 03 23 76 40 76
e conseil@egpvie.fr

Le mot de la fi n ? 
« Avec Éric, nous remercions chaleureusement nos 700 clients pour leur confi ance. Dans quelques mois, nous aurons le plaisir 
de vous accueillir dans nos nouveaux locaux, situés à quelques pas de l’actuel bureau. C’est une nouvelle étape pour continuer à 
conseiller nos clients dans un espace moderne et confortable. » 

Pourquoi avez-vous fondé
EGP Vie ? 

« Nous sommes Gwennolé et Benoît, 
forts d’une expérience de plus de 15 
ans dans une compagnie suisse, à la 
fois dans des postes de collaborateurs 
et de management. En 2021, nous 
avons décidé de nous associer avec Éric 
Génin d’EGP Assurances pour unir nos 
compétences et accompagner un réseau 
commun de clients et d’amis. L’objectif 
de cette création est de tirer parti des 
meilleures compagnies et banques 
afi n de capter les solutions d’épargne 
et de retraite les plus adaptées. Nous 
sommes entourés de professionnels 
pour accompagner nos clients dans la 
gestion de leur patrimoine. »

Quelle est la particularité 
de votre métier chez EGP Vie ?

« Notre mission est d’optimiser 
votre épargne ou votre trésorerie 
d’entreprise. EGP Vie est un cabinet 
de courtage en assurance, spécialisé 
dans le placement pour les particuliers 
et les professionnels. Nous sommes 
fi ers de partager les projets de nos 
clients et de les accompagner dans 
l’élaboration de stratégies de placement 
personnalisées, afi n de préparer 
ensemble une retraite sereine. Nous 
entretenons une véritable relation de 
confi ance avec nos clients, échangeons 
nos coordonnées personnelles pour 
une meilleure réactivité. Nous restons 
fi dèles à notre réseau local, à Soissons. » 

Un conseil 
pour vos clients ? 

« Après tant d’années à gérer des contrats 
d’assurance-vie, nous constatons qu’il 
est essentiel de diversifi er ses avoirs et 
de garder un contact régulier avec son 
courtier. Chaque situation est unique. 
Les marchés restent sensibles au 
contexte géopolitique et des différentes 
crises, mais les institutions fi nancières 
disposent de solutions pour en limiter 
l’impact. Faire les bons choix n’est pas 
toujours simple, c’est pourquoi nous 
considérons que les produits structurés 
sont une réponse évidente pour une 
partie des avoirs. Nous proposons par 
ailleurs une large gamme de supports 
adaptés. »


